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Consideraciones desde México

El Tratado de
Libre Comercio

José Virfuoso

Lallegada de 1994 puso en vigenciael
Tratado de Libre Comercio (TLC) entre
EE.UU., Canadd y México, ratificado por
cadauno de ellos a finales del afio pasado.
Se tratade un acuerdo que buscaestimular
y promover el intercambio comercial y la
inversién de capitales entre los paises
firmantes, siguiendo como pautas: la eli-
minacién progresiva y gradual de im-
‘puestos al intercambio de mercancias y
capitales entre los socios, Ia eliminacién
también progresivay gradual de las barre-
ras no arancelarias que dificultan el co-
mercio (cuotas, normas, permisos sanita-
rios, barreras técnicas, etc.) y el estableci-
miento de procedimientos y organismos
para la solucién de las controversias que
resulten de estas relaciones. El TLC pre-
tende pues configurar un mercado que
abarca 340 millones de personas (el mas
grande del mundo hasta el momento),
compuesto por paises limitrofes y estruc-
turado en torno a economias asimétricas,
siendolaeconomiamexicanalamads dispar
entre ellas.

La historia de este acuerdo comercial
tiene como precedente la firmade un TLC
bilateral entre Canadéd y los EE.UU. en
1988 y supuestaen vigenciael 1°deenero
de 1989. A mediados de 1990, con la
iniciativa de los presidentes Bush y Sali-
nas, se comienza a pensar en la amplia-
cién de este acuerdo para México. Las
negociaciones. oficiales comienzan en
Julio de 1991 entre los gobiernos de los
tres paises en referencia. En agosto de
1992 se concluye un texto de acuerdo
entre los tres futuros socios; pero la cerca-
nia de las. elecciones nacionales en los
EE.UU. dificulta su discusién y aproba-
cién por la legislatura de este pafs. El
cambio politico ocurrido con la llegada a
la presidencia de William Clinton supone
una revisién del acuerdo logrado y una
reformulacién del mismo. El proceso se
prolonga hasta noviembre y- diciembre

del afio pasado, que es cuando las legisla-
turas de EE.UU, Canad4 y México aprue-
ban el texto acordado por sus gobiernos y
lo ratifican.

Tanto la Casa Blanca como México
estdn considerando la posibilidad de am-
pliar el TLC, de lo que podemos llamar
ahora -el bloque norteamericano, hacia
otros paises del drea. Aunque lo mas pro-
bable es que se realicen TLC bilaterales
de México, EE.UU. y también tal vez
Canad4, con otros pafses latinoamerica-
nos como paso previo a una integracién
multilateral. Este proceso indica que lo
que se estd desarrollando para toda Amé-
rica es un acelerado dinamismo de trans-
nacionalizacién econémica o de econo-
mias sin fronteras que ya empez6 con
pasos firmes en la América del norte.
Frente a lo que parece ser un avance
inexorable de esta dindmica puede resul-
tar itil analizarla desde la perspectiva
mexicana por lo que de ella se puede
aprender para sus vecinos latinoamerica-
nos. Las siguientes notas estdn hechas en
México y pretenden recoger el andlisis
critico que desde aqui se ha hecho acerca
del significado que para todas las realida-
des de esta sociedad tiene esa dindmica
transnacionalizadora.

EL MODELO DE
TRANSNACIONALIZACION
ECONOMICA

El modelo que sigue la transnacionali-
zacién econémica de América del norte
tiene como pilares basicos: la influencia
de los EE.UU. en la zona, la reestructura-
ciéndelaseconomias de EE.UU., Canad4
y México haciael intercambio exterior, el
liderazgo operativo de las corporaciones
multinacionales y la capacidad de
movilizacién de la produccién en bisque-
da de los mids atractivos mercados de
consumo. S
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América del norte zona, de influen-
cia de EE.UU.

Para los EE.UU. no ha sido fécil inte-
grarse alacompetenciadel mercado mun-
dial que se ha configurado en la dltima
década. La Comunidad Europea y la Co-
munidad Asidtica del Pacifico, hegemo-
nizada por Jap6n, se han impuesto mun-
dialmente en el desarrollo de tecnologfas,
productividad y crecimiento econémicoy
han relegado al ya antiguo poderio de la
economiadelos EE.UU. Durante la admi-
nistracién Bush, mientras sus rivales mos-
traban sus éxitos econémicos, EE.UU.
lleg6 aun indice promedio de crecimiento
en su economia de 0.1%, el més bajo
desdela «Gran Depresién». El desempleo
se acelerd y alcanz6 un 6,8%. En 1992 el
déficit de su balanza comercial fue de 348
mil millones de d6lares. Ahora es cuando
las cifras son mé4s positivas para este pafs.
El presidente Clinton notificé que el cre-
cimiento econémico de 1993 fue de 3.3%,
superando al 1.9% del afio anterior.

En este contexto ha sido prioritario
para EE.UU, relanzar su producci6n al
mercado mundial, haciendo que sus mer-
canciasy céiﬁitales sean mds competitivos
que los de sus rivales, inclusive dentro de
su mercado interno y sus mercados cauti-
vos. La meta es clara: conquistar un alto
indice dentro de la escala de exportacio-
nes mundiales y de produccién para su
mercado interno, de forma que se reduz-
can las importaciones, crezcan las expor-
taciones y disminuya el déficit de balanza
comercial. La estrategia para conseguir
esa meta no diferencia mucho de la que
con otros objetivos se siguié en el pasado.
Esto es, bisqueda de recursos naturales y
mano de obra, cuya explotacién resulte
barata y facilmente accesible, de forma
que se reduzcan los costos de al menos
algunos componentes de la produccién.
Dentro de estalégica, laregién americana
es la que més facilmente puede adaptarse
aesta estrategia, por ser zona histérica de
influencia y de relaciones econémlcas El
primer paso en esta direcci6n fue la firma
de un acuerdo comercial .con Canadé en
1988, mediante el cual ésta queda sujetaa
suministrar a EE.UU. altas cuotas de ener-
gia eléctrica, petréleo, gas natural, aguay

-otrosrecursos. Canadd acepta estas clusu-

las y en recompensa se le penmte compe-
tir en el mercado de los EE.UU..

El presidente Bush continta la estrate-
gia con la «Iniciativa para las Américas»;
pero desde un principio parec16 un plan
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muy ambicioso y poco real dadas las
dificultades econémicas de los EE.UU.
para el momento. Es entonces cuando las
expectativas se reducen, y el mismo pre-
sidente Bush comienza a considerar la
configuracién de la América del norte
como la regién geoecondémica privilegia-
da en donde se puedan desarrollar los
planes de su pafs.

Condiciones de posibilidad
. Hay dos caracterfsticas en las relacio-
nes trilaterales entre Canad4, EE.UU. y
México que se pueden entender como

base de la configuracién de los tresen una -

~ regién geoeconémica. En primér lugar,
. existe una relaci6n histérica comercial
_ entrelos tres pafses muy importante. En el
caso de México, desde el siglo pasado el
70% de sus exportaciones vanaEE.UU. y
de alld vienen alrededor del 68% de sus
importaciones, aunque en la actualidad
las importaciones empiezan a superar las
exportaciones. En el caso de Canad4 es
histérica también su relacién comercial
con los EE.UU. en las éreas de energfa e
industria de guerra. La nota resaltante de
las relaciones comerciales es que el co-
mercio de México y de Canad4 gravitan
. entornoalmercadodelos EE.UU.Eneste
* comercio hay un producto estratégico de
singular importancia: el petréleo. Tanto
Canad4 como México abastecen a su ve-
cino de petréleo al margen de la OPEP, y
la produccién de éstos ha servido para
bajar los precios en el mercado interna-
cional petrolero. Al lado del petr6leo gra-
vitan otros energéticos vitales para el pre-
sente y el futuro cdmo son electricidad y
uranio, de los que Canada (electricidad y
uranio) y México(uranio) disponen.

En segundo lugar, tanto Canadd como
México han iniciado'y consolidado una
vigorosa transformacién de sus econo-
mias que tiene como clave la apertura de
sus aparatos productivos, sistemas finan-
cierds y estructuras transaccionales al flu-
jo de la inversi6n y comercio provenien-
tes de fuera de sus fronteras. Dicho en
otras palabras, han avanzado progresiva-
mente hacia la configuracién de econo-
mfas abiértas al inovimiento y competen-
cia de los capitales transnacionales. De
esta forma la economfa de EE.UU. ha
encontrado (y presionado) mecanismos
idéneos en las economias vecinas para
integrarse aellas. Veamos brevemente los
procesos de aperturas en las economias de
Canad4 y México.

Canad4, como EE.UU., también sufre
la recesién de la década de los afios 80 y
observa igualmente su escasa competiti-
vidad en el mercado mundial. La alterna-
tiva que escoge es reacomodar su econo-
miacon laintencién expresade integrarse
al mercado de su vecino del sur. As{
comienza a promoverse un rapido proce-
sodeliberacién enelrégimen de inversio-
nesextranjeras aparejadoalareorientacién
de su aparato productivo hacia el sector
secundario, relegando el primario, tradi-
cionalmente su punto fuerte. En 1991,
300.000 desempleados canadienses po-
dian dar testimonio de la nueva orienta-
cién que habia tomado su economia. Ya
en 1991, las inversiones de Canadd en
EE.UU. representaban el 61 % del total de
sus inversiones extranjeras. Las inversio-
nes de EE.UU. en Canad4 ascendian para
elmismo afio al 35% de sus inversiones en
América. ’

En 1982, México configura un nuevo
esquema econémico que se convertira en
labase delas transformaciones que llegan
hasta hoy. Ese esquema tiene como pun-
tos bésicos: el saneamiento de las finan-
zas publicas, a través de la reduccién del
gasto puiblico; privatizacién de las empre-
sas publicas; apertura externa, mediante
la desregulacién de las importaciones y
promocién de exportaciones; promocién
de la inversi6én extranjera directa e inte-
graci6n al mercado mundial. Esas medi-
das fueron acompafiadas conlafirmadela
carta de intencién con el FMI. A partir de
1985, el gobierno mexicano decidi6 eli-
minar el sistema de permisos previos de

‘importacién, controlando sélo el 10% de

las fracciones. En 1986, el pafs ingresa al
GATT, y en 1987 decidi6 reducir drasti-
camente los aranceles de importacion y
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trabajar en un contexto de amplia apertura
comercial. La promocién de exportacio-
nes desde 1983 hasta 1987 se impulsé
gracias a una serie de medidas tendientes
aliberalizar la inversién extranjera direc-
ta para impulsar la modernizacién pro-
ductiva y captar recursos externos; asf
como también se aplic6 una drdstica poli-
tica de devaluacién de la moneda nacio-
nal. '

La llegada al poder de Carlos Salinas
de Gortari consolida las reformas anterio-
res dando continuidad coherente al proce-

“so emprendido. En boca del mandatario,

«México debe modernizarse para entrar
al siglo XXI con capacidad de participar
en el concierto de las naciones». La mo-
dernizacién de Salinas ha sido drdsticaen
el proceso de privatizaci6n de las indus-
trias del Estado, promocién de exporta-
ciones einversién extranjeradirecta. Den-
tro de este programa de reformas estructu-
rales, han sido especialmente significati-
vas la reforma constitucional del articulo
27, que establecié la privatizacién del
campo, eliminando las trabas que la refor-
ma agraria procedente de la revolucién
mexicana habfa introducido para el uso
privado y comercial de la tierra; también
ha sido significativa la organizacién de la
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industria petrolera y petroquimica, des-
centralizando las actividades de 1a prime-
ra y permitiendo la inversién extranjera
enloque sellamalaindustriapetroqufmica
secundaria. A lolargo del sexeniosalinista,
la sociedad ha experimentado dos efectos
paraddjicos: estabilizacién econémica,

expresada en muy bajos indices de infla-
¢ién y moderadas cifras de crecimiento,

junto con un alto costo social expresado
en desempleo, reduccién del salario y
depresién del mercado interno.

Mercantilismo corporativo

En medio de estas economfas sin fron-
teras va a operar un régimen capitalista
muy especial que los expertos han deno-
minado mercantilismo corporativo. En
esencia el mismo se refiere al mecanismo
mediante el cual los grandes capitales
concentrados monopé6licamente operan a
través de corporaciones de empresas pla-
neadas en forma centralizada y estratégi-
caen los mercados mundiales. El fenéme-
no no es nuevo, pero sf lo es la velocidad
y el ritmo mediante el cual esas corpora-
ciones han concentrado el capital y la
capacidad de expansi6n econémica que
resulta del control de la ciencia electréni-
ca e informdtica. Bajo este mercantilismo
las operaciones comerciales més dindmi-
cas se dan en forma intraempresarial en
una misma corporacién, ya seaentre filia-
les entre sf o filiales con su mattiz. Por
ejemplo en el caso mexicano el 50% del
comercio con EE.UU. es un comercio de
tipo estrictamente intraindustrial.

Por otra parte, el movimiento de las
inversiones de capital se ubicaen aquellos
mercados que ofrecen m4s ventajas para
estabilizar las ganancias globales. Esto
tltimo- significa que:las corporaciones

transnacionales del 4rea decidirdn inver-.

tir en el suelo mexicano si los bajos costos
de 1a mano de obra y el acceso a recursos
naturales disponibles les otorga una ven-
taja competitiva; invertirdn en Canad4 si

sus estrategias regionales y globales -

prevén el uso-de los ricos insumos mine--

rales existentes all{ y de ficil accesoconla

infraestructura disponible, si existen ca-

nalesde distribucién cercanos al mercado
de EE.UU. y si es posible derivar ventajas
competitivas estableciendo plantas indus-<

triales que requieran alta tecnologfa y -
mano de obra cualificada; finalmente in-

vertirdn en EE.UU. cuando requieran de-
sarrollar grandes economfas de escala y
de alcance, ademds de necesitarse mano

"

de obra cualificada, alta tecnologfa y am
plios mercados. : :

Mercados de consumo

En la medida en que se eliminen las
trabas al intercambio y funcione el princi-
pio de unidad comercial entre los tres
pafses, se tenderd a formar un Gnico mer-
cado, en el cual los fndices de capacidad
de consumo guiardn la oferta de mercan-
cfas, por lo cual se podréd prescindir de
aquellos grupos humanos con capacidad
de consumo muy limitada. Para México
este principio es grave, pues significa que
se puede aprovechar como ventaja com-
parativa el bajo costo de su mano de obra
y se puede desechar al mismo tiempo el
contingente de 30 millones de pobres que

existe en el pafs para buscar consumido-

res con mds poder adquisitivo en EE.UU.
o Canada. El problema es todavfa mayor
si se consideraque lametade las inversio-
nes es competir en el mercado mundial.
De forma que se puede producir en Méxi-
co, Canad4 o EE.UU. pensando en los
consumidores de Japén o Europa. Lo que
este principio organizativo del comercio
hace irrelevante es la relacién desarrollo
econémico y bienestar social global.

EL TLC

EITLC entre EE.UU., Canad4 y Méxi-
cO es Visto en este contexto como un

complejo y extenso marco jurfdico que °

regulariza la transnacionalizaci6én de la
economia en América del norte. En espe-
cial, para el caso mexicano, se busca ase-

. gurar los cambios operados en la econo-

mfa, sobre todo en lo referente ala apertu-
raexterna, el proceso de privatizaciény la
entrada de inversién extranjera directa,

‘para que ésta pase a formar parte de la
"economia sin fronteras de la América del

norte. Los capitulos del tratado que més
han preocupado a los sectores crfticos de

" México son: petréleo, la cuestién agrico-
1a, la inversi6n extranjera directa, la pro-
* piedad intelectual y la mano de obra.

Petréleo .

México produce actualmente 2,6 mi-
‘llones de barriles diarios de petréleo, de
los cuales 1,36 millones son destinados a

la exportacién, en su mayor parte a los

"EE.UU. En las negociaciones EE.UU.

buscaba claramente asegurar el intercam-
bio y abastecimiento de crudo, participar
en las inversiones dé exploraci6n y explo-
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tacién petrolera y modificar las leyes que
entorpecfan la relacién comercial. Méxi-
€0, por su parte, se enfrentaba a un proble-
ma polftico y econémico en esta 4rea.
Polfticamente el petr6leo es un tema muy
delicado para el pafs, porque desde la
nacionalizaci6n ha sido concebido como
propiedad inalienable del Estado, tanto el
producto como la actividad exploradora y
explotadora. Lo mismo ocurre con la ac-
tividad petroquimica. Econémicamente,
la empresa petrolera PEMEX requiere
ponerse al dfa en nuevas tecnologfas para
seguir siendo competitiva y no quedarse
relegada. Eso requiere inversién de fuer-
tes capitales que el Estado no tiene.

El texto del tratado establece un marco
juridico en el cual se somete a un régimen
de libre mercado entre las partes el inter-
cambio de petréleo y sus derivados, esto
es, eliminacién de precios mfnimos de
exportacién e importacién y reducciénde
restricciones al comercio, salvo excep-

- ciones relacionadas con la seguridad na-

cional y necesidades de consumo interno

- de los pafses. El Estado mexicano se re-

serva la propiedad del petr6leo y del ejer-
cicio industrial de las actividades de ex-
ploracién, explotacién, procesamiento y
comercio, asf-como las actividades petro-
quimicas - consideradas como b4sicas.
Como se puede observar, en el acuerdo se
sortearon los dos grandes problemas.
EE.UU. estd en posicién de mejorar su_

‘relacién comercial petrolera con México,

y éste ha mantenido el principio de sobe- .
ranfa sobre la empresa.

Es precisamente en este punto donde
se han centrado las discusiones, porque de
hecho el capital norteamericano est4 par-
ticipando activamente en el negocio pe-
trolero mexicano a través de créditos,
contratos y subcontratos temporales en
diversas 4reas; etc. El no haber regulado
claramente esa relaci6n, que se prevé ird
en aumento, es en el fondo optar por no
controlarla jurfdica e institucionalmente, -

" sino m4s bien dejarla a la dindmica propia -

queindiquenlas necesidades de PEMEX, ..
a los intereses del capital deseoso de in-
vertir y alos manejos polfticos ocultos. Se
argumenta que, siendo €l petréleo un're-:
curso tan estratégico para la economfa
mexicana, es clave controlar la estrategia -

"de dsociacién con capitales extranjeros

parasudesarrollo, bajounadefinidaorien-

- tacién proveniente de los intereses nacio-:

nales. ‘Pero la internacionalizacién con-
siste precisamente en dejar de lado «los




752 mayo 1994

nacionalismos» para pensar en términos
de geoeconomfa. -

La cuestién agricola :

En el 4rea agricola es donde México
estd més en desventaja con respecto a sus
homélogos de EE.UU. y Canad4d. Las
agriculturas y las agroindustrias de estos
dos pafses han gozado de una fuerte pro-
teccién subsidiaria de sus Estados y son
altamente competitivas por su productivi-
dad y desarrollo. En el caso mexicano es
exactamente todo lo contrario. El TLC no
reconoce esa asimetria estructural y esta-

blece un programa progresivo de desgra- .

vamen arancelario y no arancelario ten-
diente a promover los intercambios agri-
colas y agroindustriales entre los tres pai-
ses. Esa asimetrfa no reconocida entre las
tres dreas agricolas, unida al procesodela
tierra en México, hace temer que los efec-
tos sobre el campo mexicano ser4n catas-
tréficos. Para algunos analistas, o el cam-
po mexicano se convierte en colonia de
los EE.UU. (quien estd m4s en capacidad
de aprovechar la. asimetria y la privati-
zaci6n de la tierra) o simplemente puede
desaparecer la producci6én de mafz, frijol,
papa y otros productos bésicos. La-des-
aparicién de estos cultivos.significarfa
profundizar la dependencia agroalimen-
taria y provocar el éxodo de varios millo-
nes de.campesinos, que emigrarfan a
EE.UU. como mano de obra barata.

Mano de obra

Una de las grandes lagunas que posee
el tratado es el tema de la mano de-obra
trabajadora, la principal ventaja que ofre-
ce Méxicoa EE. UUy Canadé. En ningtin
capftulo aparece especialmente conside-
rado el tema, lo que aparece como extrafio
porque ha sido uno de los temas que més
ha ocupado la atencién. Segtin analistas
econémicos el salario, mexicano era en
1988 uno,de 1os mds bajos del mundo. En

la actualidad el salario b4sico no.cubrelos

requisitos de la canasta alimentaria. Ade-
mds hay una serie de condiciones politi-
cas que hacen de esta mano de obra barata
un contingente controlado -y sin capaci-
dad de intervenir en las decisiones econé-.
micas. Las industrias maquiladoras que

operan;en:la frontera-norte de México, .

provenjentes de EE.UU. son un ejemplo -
claro de lo que significa esta ventaja.
“Tampoco entr6 en consideraciones jurfdi-
caseltemadelostrabajadores inmigrantes
de México a los EE.UU. y cuyos proble-

mas crecen dfa tras dfa. Iguaimente no se
dice una palabra acerca de los problemas

de desempleo que obviamente traerd la-

reconversion industrial.

Inversion extranjera y derechos

de propiedad intelectual

Los capitulos referentes a inversi6n
extranjera y derechos de propiedad inte-
lectual ocupan un lugar importante en el
tratado. En cuanto ala inversi6n extranje-
ra se facilita al mdximo su incorporacién
en las economfas nacionales del drea en
pie de igualdad con la inversi6n privada
nacional. Se otorgan una larga lista de
garantfas legales que aseguran la inver-
si6én y repatriaci6n de las ganancias. En el
contexto de lo afirmado anteriormente,
existe gran preocupacin en México por-
que serdn principalmente las corporacio-
nes transnacionales las que determinen la

reestructuracién de la industria nacional y-

sus rumbos, el desarrollo de industrias
complejas, los cambios tecnol6gicos y en
definitiva la estrategia de desarrollo. Para
algunos analistas, el peligro m4s radical
es que la industria nacional mexicana
pase a ser una industria «maquila» o en-
sambladoradelaindustriaextranjera, prin-
cipalmente de la de los EE.UU.

En el 4rea de la inversion extranjera
cabe una acotacién importante. El sector
financiero mexicano, altamente concen-
trado y monopélico, resulté protegido por
las cldusulas referentes a la inversi6n ex-
tranjera en esta 4drea. En efecto, la inver-~
si6n extranjera en el sector financiero no
podré exceder de una proporcién mayor al
15% sobre las inversiones privadas nacio-
nales, siendo progresivo el lapso de tiem-
po para alcanzar este tope. De lo que
resulta que el sector financiero privado no
gozard de la necesaria competencia que
en esta drea especifica puede brindar el
capital extranjero. ., . ..

También son problem4ticos los rigi-

dos acuerdos que se establecieron con
respecto alapropiedad intelectual demar-

cas, patentes, circuitos integrados, dere-
chos de autor, disefios industriales, etc. La
légica es establecer un estricto control
sobre la propiedad de los procesos tecno-
16gicos y cientfficos que circulen en el

drea geoeconémica. El TLC no comple-

menta este rigido control con una politica
de transferencia de conocimientos inte-

.lectuales, El problema obvio que se visua-
-liza es que México no podrd mediante la

regionalizacién de laeconomia de Améri-
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ca del norte superar su dependencia tec-
noldgica apropidndose de las capacidades

“de los. vecinos.

AUSENCIA DE DEMOCRACIA

En México uno de los problemas enla -
formacién del TL.C con Canadd y los
EE.UU. fue la falta de informaci6n efec-

-tiva y completa a la opinién piblica. El

gobierno se guardé celosamente el dere-
chode informar y a calificar las represen-
taciones que se hicieron.

_ Institucionalmente la discusién del
acuerdo se concentré exclusivamente en-
tre el grupo negociador, el ejecutivo y Ia
élite empresarial. La Cdmara de diputa-
dos, larepresentaci6n politica mds plural
del gobierno, qued6 fuera de la discusién.
Las organizaciones delasociedad civil no
encontraron ningtin canal de acceso a la
discusién y formaci6n del acuerdo.

Este autoritarismo modernizante tuvo
dos consecuencias importantes: se deja-

- ron fuera de consideracién importantes

sugerencias y alternativas para la nego- - -
ciacién, y el gobierno quedé solo, sin
pueblo, negociando el tratado frente a sus
vecinos. En efecto, en México surgieron
proyectos alternativos de integracién que
planteaban la necesidad de forjar una

geoeconomia, no s6lo en torno a los prin-
cipios del mercado, sino también de coor-
dinacién de politicas industriales, de cap-
tacién de ventajas comparativas, proyec-
tos de colaboracién tecnolégica y agrfco-
la, etc. Igualmente se plante6 con mucha

fuerza la creacién de fondos regionales
- para el apoyo de las zonas mds pobres y -

dreas econ6micas deprimidas a fin de que
pudieran soportar los costos disparejos
del ajuste de la integracién. Los sectores
trabajadores pedfan una consideracién
especial del tema de lamano de obraen el

.tratado. -

El gobierno no escuché sino que ela- |

‘bor6 en cfrculos muy reducidos su pro-

puestay se presenté también s6lo frente al
gobierno y el Congreso de los EE.UU.,
quienes sf tenfan en sus hombros la pre-
si6n de responder a la complejidad de los
intereses de sus electores. Finalmente, la
sociedad mexicana va viendo cémo se le
impone. un proyecto de largo alcance y
sufriendo las consecuencias que se deri-

.van del mismo. No pocos analistas afir-

man que México descubrira en un futuro
inmediato c6mo fue vendido y en qué
términos.




